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Harmonogram szkolenia:
„Sprzedawca – magazynier” – grupa  I
Termin realizacji: 21.11.2013 – 16.01.2013
Miejsce realizacji: SZKOŁA UMIEJĘTNOŚCI, Lubartów ul.Kopernika 38 B
	Data
	Godziny
	Ilość godz.
	Temat zajęć/moduł
	Wykładowca

	21.11.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Organizacja sprzedaży
	Anna Nizioł-Waga

	25.11.2013
	10:00 – 15:30
	6
	Organizacja sprzedaży
	Anna Nizioł-Waga

	26.11.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Organizacja sprzedaży
	Anna Nizioł-Waga

	27.11.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Organizacja sprzedaży
	Anna Nizioł-Waga

	04.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Elementy towaroznawstwa
	Aleksandra Grabias

	05.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Elementy towaroznawstwa
	Aleksandra Grabias

	06.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Organizacja magazynu
	Aleksandra Grabias

	10.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Program WF-MAG
	Aleksandra Grabias

	11.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Program WF-MAG
	Aleksandra Grabias

	12.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Obsługa kas fiskalnych
	Dorota Ziółko-Romanowska

	13.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Obsługa kas fiskalnych
	Dorota Ziółko-Romanowska

	16.12.2013
	09:00 – 14:30
	6
	Obsługa kas fiskalnych
	Dorota Ziółko-Romanowska

	07.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Praktyczna obsługa komputera
	Joanna Grzywacz

	08.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Praktyczna obsługa komputera
	Joanna Grzywacz

	09.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Praktyczna obsługa komputera
	Joanna Grzywacz

	10.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Praktyczna obsługa komputera
	Joanna Grzywacz

	13.01.2014
	14:30 - 20:00
	6
	Program Symfonia
	Dorota Ziółko-Romanowska

	14.01.2014
	14:30 - 20:00
	6
	Program Symfonia
	Dorota Ziółko-Romanowska

	15.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Komunikacja społeczna
	Anna Nowakowska-Sonntag

	16.01.2014
	09:00 – 14:30
	6
	Komunikacja społeczna
Egzamin
	Anna Nowakowska-Sonntag
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